I So vermeiden Sie den Papierkrieg: /
Unterlagenversand geméaR VVG-InfoV mit einem Klick f(l

# Progressionen: SWiSSLife
Wie vergleiche ich vorhandene Vertrage? Partnerservice

Sehr geehrte Geschaftspartner/innen,

mit unserem Unterlagen-Versand steht Ihnen ab sofort ein neuer Service zur Verfligung:

Zu dem von Ihnen unterbreiteten Angebot einer SLP-Unfallversicherung oder -Privathaftpflicht-
versicherung versenden wir in lhrem Namen die vollstandigen und geman VVG-InfoV erforderlichen
Unterlagen an lhre Kunden.

Und so einfach funktioniert’s:
Im Internet haben wir fir Sie unter http://cms.slpag.de/unterlagen ein entsprechendes Formular bereit-

gestellt. Dort geben Sie die Anschrift Ihnres Kunden sowie das gewtinschte Produkt — Unfall und/oder
Privathaftpflicht — an und wir versenden die Unterlagen per Email oder per Post an Ihren Kunden.

Neben der automatischen Bestéatigungs-E-Mail Ihrer Anforderung erhalten Sie zusatzlich eine Kopie des
Kundenanschreibens!

Der besondere Service:

Mit der aktuellen Version 1.6.0 gehen Sie mit einem Klick online. Dabei werden sowohl die Kunden- als
auch lhre Vermittlerdaten bereits ibernommen.
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Klicken Sie anschliessend nur noch auf ,jetzt absenden*. :ui"m“'-«

‘Angaben zumeinem Kunden

Die aktuelle Angebotssoftware erhalten Sie hier: s [z ]
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Progressionen: Wie vergleiche ich vorhandene Vertra  ge?

Die Situation: Bei der Uberpriifung der Versicherungsunterlagen Ihres Kunden stoRen Sie auf eine
bestehende Unfallversicherung. Ihr Kunde fragt Sie bei dieser Gelegenheit nach der Bedeutung einer
Progression.



Mit nur 3 Mausklicks kénnen Sie Ihrem Kunden die Progression sowohl visualisiert erklaren als auch die
Pramie des bestehenden Vertrags sofort vergleichen.

‘Wahlen Sie hier bitte das Progressionsmodell (Grundtyp) Optimierung des Progressionsverlaufes Modellierung abschlieBen

Das Progriessionsmodell ist vollstandig definiert. ‘wollen Sie das Modell abspeichern,
Pramienaptimiert —£- =3 sen ot damit es lhnen zukiiritig zur Verfligung steht

Basisinvaliditat: 180.000,00€ ¥ Modell speichern

Jahresnettopramie: 223.20 & Modelname  [Meine Progression

Steinenngsfaktoren: 1-3-6-5-6 [fur den Handantrag)
Piamiensatz: 1,24 €
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100% 1002 1.000% , & P

j -------------------------- ; “ % % 50 76 a0

“a“r‘ <zuiick |[ Weters | atbucn mailre‘ < guick [ weier> | sbbuoh | Haim‘ < guiick || Eerig Bbbruch

Klick 1: Klick 2: Klick 3:

Geben Sie den Verlauf Neben der leicht erklarbaren Meist glinstigeres und leistungs-

und die Progressionshohe Grafik sehen Sie gleichzeitig starkeres Alternativangebot

des bestehenden Vertrags an die Jahresnettopramie fur den erstellen, ausdrucken und
SLP-Unfallschutz und kénnen abschliessen.

bei Bedarf noch nachjustieren

Der Markt bietet eine Vielzahl von Progressionsarten und -modellen an. Auch ,Exoten” wie
beispielsweise 540% Progression haben wir bei unserer Recherche gefunden.

In der Angebots-Software zum SLP-Unfallschutz haben Sie auf der einen Seite die Mdglichkeit, alle
denkbaren Progressionen nachzubilden. Wenn Sie aber andererseits aus der Unfallversicherung keine
Wissenschaft fir sich machen méchten, wahlen Sie einfach die vorgegebenen Klassiker 225%, 350%
oder 500%.

Die Tarife MINI, MEDI & MAXI des SLP-Unfallschutzes tberzeugen in Preis und Leistung und mit
unserer Angebots-Software finden Sie das fur Ihren Kunden entsprechende richtige Progressionsmodell
fur den perfekten passgenauen Versicherungsschutz.

Setzen Sie die Mal3stabe in der Qualitat IHRES Unfal Iproduktes!
Weitere Informationen zu den einzelnen Tarifen sowie zur Angebotssoftware Maitre finden Sie hier im

Swiss Life Weboffice. Unter unserer geblhrenfreien Vermittler-Hotline 0800 - 46 36 757 beantworten
wir Ihnen gerne alle Fragen zu den Produkten SLP-Unfallschutz und SLP-Haftpflichtschutz.

Mit freundlichen Grii3en
lhre Swiss Life Partner GmbH

Swiss Life Partner Service- und Finanzvermittiungs GmbH
Berliner Strafl3e 85

80805 Minchen

Tel. +49 (0) 800 — 46 36 757

Fax +49 (0) 89 381 09 - 46 94
www.swisslife-weboffice.de

Amtsgericht Miinchen HRB 111062
IHK-RegNr.: D-JWNS-F5XWB-75
Geschéftsfuhrer: Michael Grollmann, Stefan Hafner, Klaus G. Leyh

Diese E-Mail enthalt vertrauliche und/oder rechtlich geschitzte Informationen. Wenn Sie nicht der richtige Adressat sind oder diese E-Mail
irrtmlich erhalten haben, informieren Sie bitte sofort den Absender und vernichten Sie diese Mail. Das unerlaubte Kopieren sowie die
unbefugte Weitergabe dieser Mail ist nicht gestattet. Uber das Internet versandte E-Mails kénnen leicht unter fremden Namen erstellt oder
manipuliert werden. Aus diesem Grunde bitten wir um Versténdnis, dass wir zu lhrem und unserem Schutz die rechtliche Verbindlichkeit der
vorstehenden Erklarungen und AuBerungen ausschlieRen.

This e-mail may contain confidential and/or privileged information. If you are not the intended recipient or have received this e-mail in error,
please notify the sender immediately and destroy this e-mail. Any unauthorized copying, disclosure or distribution of the material in this e-
mail is strictly forbidden. E-mails via Internet can easily be prepared or manipulated by third persons. For this reason we trust you will



understand that, for your ow n and our protection, we rule out the legal validity of the foregoing statements and comments.



